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‘EEN HELDER ZICHT OP INKOOP’

Productsheets zijn beschikbaar over onder meer de

volgende onderwerpen:

Europees aanbesteden

Duurzaamheidsmeter

Inkooptalent: werving, selectie en detachering
Workshops en Trainingen

Procedurele begeleiding Europees aanbesteden
Contractmanagment

Besparingsplan

Meer info over wie we zijn en onze dienstverlening

vindt u op: www.cbp.nl
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ABC PARETO ANALYSE

'‘EEN HELDER ZICHT OP INKOOP’

ALS OVERHEIDSINSTANTIE WORDT U GECONFRONTEERD MET BEZUINIGINGEN
EN AFNEMENDE BUDGETTEN. DOOR UW INKOOPPORTFOLIO INZICHTELIJK TE
MAKEN, TE ANALYSEREN EN VERVOLGENS GERICHT AAN TE BESTEDEN KUNT

U VEEL BESPAREN. DE ABC-PARETO ANALYSE IS HIERVOOR HET PERFECTE

Hoeveel facturen zijn er per leve-
rancier ontvangen? Hoeveel wordt
er bij een bepaalde leverancier in-
gekocht? En hoeveel procent hiervan
betreft locale leveranciers? Wat zijn
uw grootste leveranciers? Welke be-
sparingen zijn er mogelijk? Wat be-
draagt uw inkoopvolume? CBP maakt
het inzichtelijk voor u met behulp
van de ABC Pareto Analyse!

Wij verzamelen alle relevante ge-
gevens uit uw crediteurenadmini-
stratie en kennen via een door CBP
ontworpen softwaresysteem aan al
uw leveranciers een productgroep
toe. Hieropvolgend worden alle be-
invloedbare leveranciers ingedeeld
in een A, B of C categorie, op ba-
sis van het inkoopvolume. De A-
leveranciers leveren ongeveer 80%
van uw omzet, terwijl de B- en de
C-leveranciers elk verantwoordelijk
zijn voor 10% daarvan.

DOEL

Het doel van de ABC-analyse is niet
alleen het analyseren en indelen
van de leveranciers in een product-
groep; het is ook het hulpmiddel
voor het effectief sturen op uw in-
koopportfolio.

LEVERANCIERSREDUCTIE

Tevens biedt het inzicht in de moge-
lijkheid om het aantal leveranciers

32-CBP ABC Pareto met prijs.indd 2

te reduceren. Intensieve samenwer-
king met een klein aantal van uw
leveranciers leidt tot lagere kosten,
hogere kwaliteit en automatisch tot
minder administratieve belasting.

80/20

Door te bepalen hoeveel leveran-
ciers verantwoordelijk zijn voor 80%
van het inkoopvolume, kunt u een
goed beeld krijgen van de mate van
afhankelijkheid van bepaalde leve-
ranciers. Hierop kunt u uw inkoop-
strategie bepalen.

DE PRAKTIJK

Wij leveren de resultaten van de
analyse op in een rapportage. De
onderliggende cijfermatige analyse
wordt eveneens aan u meegeleverd
in een zeer toegankelijke gratis soft-
waretool. Op basis van de resultaten
kan uw inkoopbeleid, in samenwer-
king met CBP, worden ge(her)for-
muleerd en kunnen gerichte acties
worden ondernomen.

Als extra optie kunnen wij een abc-
pareto analyse aanbieden op basis
van de door Agenschap NL gedefini-
eerde productgroepen

Uw investering voor het uitvoe-
ren van de ABC-analyse bedraagt
€ 4.500,-. Voor de hierop volgende
jaren is dit bedrag € 3.000,-.

HULPMIDDEL.

DIRECT INZICHTELIJK:

Wat uw inkoopvolume is

Bij welke leveranciers wordt inge-
kocht door welke afdelingen

Hoe uw inkoopsituatie eruit ziet bin-
nen uw samenwerkingsverband
Hoeveel er per leverancier en per pro-
ductgroep wordt ingekocht

Hoeveel facturen per leverancier en
per productgroep worden verstuurd
Waar directe besparingsmogelijkhe-
den door bijvoorbeeld volumebunde-
ling liggen

Waar indirecte besparingsmogelijkhe-
den door bijvoorbeeld leveranciers-
en factuurreductie liggen

Wij hebben deze analyse al voor ruim 150 or-
ganisaties uitgevoerd!

Benieuwd wat wij voor u zouden kunnen be-
tekenen? Vraag de gratis demo-cd aan!
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